
International sales support 
Svårigheten är inte att hitta en exportsäljare, svårigheten 
ligger i att hitta en exportsäljare med rätt nätverk och 
branscherfarenhet från att göra affärer i andra länder och 
kulturer.  

Lång startsträcka, höga kostnader, rätt kompetenser och 
branscherfarenhet där har ni några av de vanligaste hinder 
exporterande företag anger vid rekrytering eller uppstart av 
exportsäljare.  

Genom att arbeta med Gate 88´s får ni tillgång till några av 
Sveriges bästa exportsäljare. Chansen till affärer ökar genom 
att man kortar startsträckan och får tillgång till starka 
internationella nätverk. Man minskar därmed 
riskinvesteringen genom att man är med och delar på 
kostnader med andra bolag inom branschprogrammet samt 
slipper arbetsgivaransvaret. 

För offert, eller mer information, kontakta: 

Mail: info@gate88.se  Tel: 070 334 47 03

Gate 88, Kanalgatan 45 B, 931 23 Skellefteå �

Målgrupp 
Alla som behöver vägledning 
eller stöd i sin exportaffär. 

Företag som snabbt behöver nå 
en ny marknad eller nya 
säljkanaler. 

Företag som vill minska sin 
riskinvestering. 

Företag som vill utöka sitt 
internationella nätverk. 

Fördelar 
Dela kostnader med andra 
företag. 

Snabb access till olika 
marknader. 

Kortare startsträcka. 

Vad får man 
Tillgång till några av Sveriges 
bästa exportsäljare. 

Erfarenhet och kunskap om hur 
man gör affärer i andra 
marknader. 

Tillgång till brett internationellt 
nätverk. 

Tydligare vägledning om hur 
prioritera export investeringar.

Sales support 
International sales support – låt oss göra jobbet                     
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